
#1 La prise de 
contact

Vous nous contactez.

Nous échangeons sur 
vos problématiques et 
vos besoins digitaux.

Nous organisons un 
rendez-vous sous 3 à 
4 jours.

#2 Le rendez-
vous

L’entrevue dure entre 
1h et 1h30.

Le consultant vous 
présente un 
engagement de 
confidentialité signé.

Le consultant collecte 
vos besoins, et en fait 
une synthèse rapide.

#3 Un « Mini-
Audit »

Le consultant, de 
retour au bureau, 
analyse votre 
situation.

Le consultant élabore 
un « mini-audit ».

Le consultant vous 
soumet un petit 
conseil bienveillant.

#4 Une offre 
claire

Le commercial établit 
un devis.

Cette offre est claire 
et chiffrée.

Elle comprend tous 
les éléments 
nécessaires à votre 
compréhension.

#5 Le contrat

Vous examinez l’offre.

Nous vous 
accompagnons dans 
cette étape pendant le 
temps qu’il faut.

Nous établissons le 
contrat uniquement à 
votre demande.

Sans engagement - Simple – Clair - Gratuit.

Phase « Audit & Conseils »

Offre Audit & Conseils

Phase « Commerciale »

http://modernlanguage.net/

